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1. ЦЕЛИ И ЗАДАЧИ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ

Цель
Целью освоения дисциплины является приобретение студентами знаний в области новых
прогрессивных направлений в развитии банковских технологий, используемых зарубежными
и российскими коммерческими банками.

Задачи: Задачи дисциплины:
- изучение специальной банковской терминологии, посвященной новым технологиям,
применяемым в банковском деле,
- основных принципов построения и организации банковского обслуживания клиентов на основе
систем удаленного доступа,
- умение анализировать и объективно оценивать современное состояние деятельности
коммерческих банков по применению новых прогрессивных технологий, являющихся важным
элементом в завоевании конкурентных преимуществ на рынке банковских услуг и улучшении
качества банковского обслуживания, и перспектив их развития..

2. МЕСТО ДИСЦИПЛИНЫ В СТРУКТУРЕ ООП
Цикл (раздел) ООП: 1675602

2.1 Требования к предварительной подготовке обучающегося:
2.1.1 Информационные технологии и программные средства в экономике
2.1.2 Актуальные вопросы финансов
2.1.3 Финансовый менеджмент
2.1.4 Финансовое обеспечение внешнеэкономической деятельности организации
2.1.5 Оценка и управление стоимостью бизнеса

2.2 Дисциплины и практики, для которых освоение данной дисциплины (модуля) необходимо как
предшествующее:

2.2.1 Финансовые рынки и финансово-кредитные институты
2.2.2 Финансовый инжиниринг
2.2.3 Производственная практика, научно-исследовательская работа
2.2.4 Производственная практика, преддипломная практика

Распределение часов дисциплины по семестрам
Семестр

(<Курс>.<Семест
р на курсе>)

3 (2.1)
Итого

Недель 16 5/6
Вид занятий УП РП УП РП

Лекции 10 10 10 10
Практические 26 26 26 26
Консультации 0,5 0,5 0,5 0,5
Итого ауд. 36 36 36 36
Кoнтактная
рабoта

36,5 36,5 36,5 36,5

Сам. работа 143,5 143,5 143,5 143,5
Итого 180 180 180 180

4. КОМПЕТЕНЦИИ ОБУЧАЮЩЕГОСЯ, ФОРМИРУЕМЫЕ В РЕЗУЛЬТАТЕ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ
(МОДУЛЯ)

ПКос-1: Способен проводить финансовое консультирование по широкому спектру финансовых услуг
Знать:
Основы банковского законодательства
Основные финансовые организации и профессиональные участники банковской системы
Экономическую природу коммерческого банка
Механизм управления банковской  деятельностью
Основные банковские операции
Нормативные и методические документы, регламентирующие вопросы подбора кредитных продуктов

Уметь:
Собирать, анализировать и предоставлять достоверную информацию в масштабах всего спектра финансовых услуг
Предоставлять качественные профессиональные услуги, ориентированные на потребности и интересы организации
Выступать в качестве эксперта в процессе принятия организацией важных финансовых решений
Осуществлять профессиональные консультации, гарантирующие понимание всех преимуществ, возможностей и рисков
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Владеть:
Навыками предоставления потребителю финансовых услуг информации о состоянии и перспективах рынка, тенденциях в
изменении курсов ценных бумаг, иностранной валюты, условий по банковским продуктам и услугам, разъяснения сути
финансовых продуктов, юридических и экономических характеристик финансовых продуктов и услуг
Навыками консультирования по вопросам  формирования сбережений, управления кредитным и инвестиционным
портфелем,  разъяснения клиенту экономических и правовых последствий финансовых решений, составления
окончательного перечня предлагаемых финансовых продуктов, консультирования контрагентов по вопросам, относящимся
к компетенции деятельности

ПКос-2: Способен разрабатывать финансовый план и целевой инвестиционный портфель
Знать:
Общие принципы и технологии продаж кредитных (финансовых) продуктов
Методы количественного и качественного анализа финансовых показателей
Методики инвестиционного профилирования клиентов (риск-профилирование)
Принципы подбора и распределения активов
Уметь:
Учитывать текущую финансовую ситуацию и перспективу при оценке предложений, направленных на решение
финансовых задач организации
Планировать, прогнозировать и оценивать изменения финансовой ситуации при пользовании финансовыми услугами
Отстаивать интересы организации в повышении качества, доступности и безопасности инвестиционных услуг
Рассчитывать величину портфеля, достаточную для покрытия финансовых целей
Определять порядок проведения финансовых операций в зависимости от вида финансовых продуктов
Проводить структурированное интервью и анкетирование на предмет инвестиционного профиля
Использовать расчетные таблицы и калькуляторы
Владеть:
Приемами определения  критериев отбора поставщиков финансовых услуг и подбор поставщиков в соответствии с
выделенными критериями, предоставления достоверной информации по контрагентам, условиям, требованиям к
контрагенту, предмету сделки, организации продажи финансовых продуктов в рамках персонального финансового плана,
дополнительной продажа финансовых продуктов в рамках персонального финансового плана
Навыками выявления качественных и количественных свойств рисков в предполагаемых к использованию финансовых
продуктах
Приемами подбора классов активов и финансовых продуктов в соответствии с потребностями организации, пересмотра
(ребалансировка) состава активов клиентского портфеля
Методиками анализа использования заемных средств (кредитные продукты)

В результате освоения дисциплины обучающийся должен
3.1 Знать:

Основы банковского законодательства
Основные финансовые организации и профессиональные участники банковской системы
Экономическую природу коммерческого банка
Механизм управления банковской  деятельностью
Основные банковские операции
Нормативные и методические документы, регламентирующие вопросы подбора кредитных продуктов
Общие принципы и технологии продаж кредитных (финансовых) продуктов
Методы количественного и качественного анализа финансовых показателей
Методики инвестиционного профилирования клиентов (риск-профилирование)
Принципы подбора и распределения активов

3.2 Уметь:
Собирать, анализировать и предоставлять достоверную информацию в масштабах всего спектра финансовых услуг
Предоставлять качественные профессиональные услуги, ориентированные на потребности и интересы организации
Выступать в качестве эксперта в процессе принятия организацией важных финансовых решений
Осуществлять профессиональные консультации, гарантирующие понимание всех преимуществ, возможностей и рисков
Учитывать текущую финансовую ситуацию и перспективу при оценке предложений, направленных на решение
финансовых задач организации
Планировать, прогнозировать и оценивать изменения финансовой ситуации при пользовании финансовыми услугами
Отстаивать интересы организации в повышении качества, доступности и безопасности инвестиционных услуг
Рассчитывать величину портфеля, достаточную для покрытия финансовых целей
Определять порядок проведения финансовых операций в зависимости от вида финансовых продуктов
Проводить структурированное интервью и анкетирование на предмет инвестиционного профиля
Использовать расчетные таблицы и калькуляторы

3.3 Владеть:
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Навыками предоставления потребителю финансовых услуг информации о состоянии и перспективах рынка, тенденциях в
изменении курсов ценных бумаг, иностранной валюты, условий по банковским продуктам и услугам, разъяснения сути
финансовых продуктов, юридических и экономических характеристик финансовых продуктов и услуг
Навыками консультирования по вопросам  формирования сбережений, управления кредитным и инвестиционным
портфелем,  разъяснения клиенту экономических и правовых последствий финансовых решений, составления
окончательного перечня предлагаемых финансовых продуктов, консультирования контрагентов по вопросам, относящимся
к компетенции деятельности
Приемами определения  критериев отбора поставщиков финансовых услуг и подбор поставщиков в соответствии с
выделенными критериями, предоставления достоверной информации по контрагентам, условиям, требованиям к
контрагенту, предмету сделки, организации продажи финансовых продуктов в рамках персонального финансового плана,
дополнительной продажа финансовых продуктов в рамках персонального финансового плана
Навыками выявления качественных и количественных свойств рисков в предполагаемых к использованию финансовых
продуктах
Приемами подбора классов активов и финансовых продуктов в соответствии с потребностями организации, пересмотра
(ребалансировка) состава активов клиентского портфеля
Методиками анализа использования заемных средств (кредитные продукты)


